Das Plus an Service

Eine Alternative zu teuren Mietwédsche- und
Leasingwdsche-Vertrdgen bietet ein mittel-
standischer Berufskleidungshédndler aus Ham-
burg, der sich auf der NordBau vorstellt.

Die Masterdress Berufskleidung GmbH, erst
seit 2007 auf dem Markt, konnte sich durch er-
folgreichen Kundenservice und starkes Know-
how in kurzer Zeit zum fiihrenden Anbieter

fir Berufskleidung im Full-Service in Nord-
deutschland etablieren. Mit einem Laden-
geschadft in Hamburg und einem Onlineshop
unter  www.masterdress-berufskleidung.de
deckt das kleine Unternehmen den Endkun-
den-Bereich ab. Mit dem ,,masterdress-Firmen-
service“ werden Firmenkunden angesprochen,
die vor Ort in deren Unternehmen in allen Be-
langen der Berufs-
kleidung unverbind-
lich beraten werden.
So konnte Master-
dress fiir namhafte
norddeutsche Unter-
nehmen umfassende
Losungen finden und
sie als Kunden ge-
winnen. Neben die-
sen Dienstleistungen
bietet das Unterneh-
men als einziger An-
bieter fiir Berufsklei-
dung den Full-Ser-
vice mit eigener Wa-
scherei an. Das heifdt

fir die Kun-
den: Master-
dress  wa-
scht Berufs-
kleidung,
Tisch-  und
Legewdsche,
egal ob iiber
Masterdress
bezogen oder
nicht,
vertragliche

ohne

Bindung.

Damit  hat

das Unter-

nehmen

eine fle-

xible Al- Starke Trends: Die “jump line”
t ti iiberzeugt mit vielen Extras, z.B.
e.rna '.\./e a der angendhten Beuteltasche. |
Mietwdsche- Foto: masterdress
und Leasing-

wadsche-Vertrdgen entwickelt, in denen Firmen
oftmals langfristig gebunden sind und hohe
Gebiihren und Preise zahlen.
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